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Пояснительная записка 

Внешняя торговля является важным фактором экономического роста любой страны. Внешняя торговля приносит экономическую выгоду как непосредственным участникам – предприятиям, так и государству. Внешняя торговля является средством, с помощью которого Беларусь, развивая специализацию, может повышать производительность имеющихся ресурсов и таким образом повышать конкурентоспособность на мировом рынке, а в конечном итоге повышать уровень благосостояния народа. Актуальность и необходимость изучения спецкурса вызвана усилением роли внешней торговли в социально-экономическом развитии Республики Беларусь в условиях ограниченности национальных ресурсов и открытости белорусской экономики. 

Целью спецкурса “Организация внешнеторговой деятельности” является овладение студентами способами организации внешнеторговой деятельности, направленными на повышение эффективности внешней торговли.

Задачами спецкурса являются:

· ознакомление с видами и формами осуществления внешнеторговой деятельности;

· анализ способов организации различных сегментов внешнего рынка;

· усвоение способов позиционирования на внешнем рынке;

· овладение организационными приемами анализа и разработки существенных условий внешнеторговых сделок;

· формирование умений и навыков выбора и организации товаропроводящих сетей. 

В результате изучения спецкурса:

Студент должен знать:

· современное состояние, закономерности и тенденции развития  внешней торговли в Республике Беларусь;

· виды и формы организации внешнеторговой деятельности субъектов хозяйствования;

· организацию системы регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь;

· виды товаропроводящих сетей и способы их построения;

Студент должен владеть:
· методами сегментации внешнего рынка и способами позиционирования на внешнем рынке;

· приемами анализа и разработки товаропроводящих сетей с учетом существенных условий внешнеторговых сделок; 

· технологией заключения и организацией исполнения внешнеторговых сделок;

· навыками организации работ, обеспечивающих исполнение портфеля внешнеторговых сделок.

Студент должен уметь:

· анализировать организационные аспекты национального режима внешнеторговой деятельности на конкретном сегменте внешнего рынка;

· осуществлять поиск внешнеторговых партнёров;
· выбирать наиболее подходящие для конкретных условий способы организации исполнения внешнеторговых сделок;

· разрабатывать организационные условия внешнеторговых договоров;
· проводить экономические расчеты, необходимые для оценки эффективности работы отделов внешнеторговой деятельности.
Материал спецкурса «Организация внешнеторговой деятельности» базируется на ранее полученных студентами знаниях по курсам: «Организация и технология торговли», «Экономика торговли», «Менеджмент в торговле».
Спецкурс “Организация внешнеторговой деятельности” изучается студентами специальности 1-25 01 10 “Коммерческая деятельность” специализации 1-25 01 10 04 “Коммерческая деятельность на внешнем рынке” на 3 и 4 курсах в течение трех семестров в соответствие с учебным планом подготовки специалистов.
Общее количество часов –  412 , аудиторное количество часов – _190_, из них: лекции –  60 , практические занятия – _68_, лабораторные занятия – _32_, самостоятельная управляемая работа студентов (СУРС) –  30 . Формы отчётности: 6 семестр – зачет; 7, 8 семестры – экзамен. Курсовая работа – 8 семестр.
Примерный тематический план
	№

п/п
	Название темы
	Лекции
	Практи-

ческие
	СУРС
	Всего

	1
	Раздел 1 Внешнеторговая деятельность Республики Беларусь в системе международной торговли

Тема 1 Показатели и направления развития внешнеторговой деятельности в Беларуси
	2
	4
	2
	8

	2
	Тема 2 Субъекты внешнеторговой деятельности
	2
	2
	-
	4

	3
	Тема 3 Виды внешнеторговых операций
	2
	4
	2
	8

	4
	Тема 4 Формы организация внешнеторговой деятельности 
	2
	2
	-
	4

	5
	Тема 5 Национальный режим внешнеторговой деятельности
	2
	2
	-
	4

	6
	Тема 6 Организация государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь 
	2
	4
	4
	10

	7
	Тема 7 Тарифное регулирование внешнеторговой деятельности
	2
	2
	-
	4

	8
	Тема 8 Нетарифное регулирование внешнеторговой деятельности
	2
	2
	-
	4

	9
	Тема 9 Общая система преференций для предприятий-экспортеров 
	2
	2
	-
	4

	
	Итого по разделу 1: 
	18
	24
	8
	50

	10
	Раздел 2 Формирование портфеля внешнеторговых договоров (контрактов)

Тема 10 Подготовка к осуществлению внешнеторговой деятельности 
	2
	2

	-
	4

	11
	Тема 11 Виды внешнеторговых сделок
	4
	8
	4
	16

	12
	Тема 12 Анализ и оценка конкурентной позиции на выбранных сегментах внешнего рынка
	2
	4
	2
	8

	13
	Тема 13 Разработка и реализация внешнеторговой стратегии 
	2
	4
	-
	6

	14
	Тема 14 Получение доступа на внешний рынок
	2
	2
	-
	4

	15
	Тема 15 Формирование портфеля внешнеторговых сделок 
	6
	10
	2
	18

	16
	Тема 16 Структура и содержание портфеля внешнеторговых сделок
	4
	8
	2
	14

	
	Итого по разделу 2
	22
	38
	10
	70

	17
	Раздел 3 Организация и технология исполнения внешнеторговых договоров (контрактов)

Тема 17 Получение разрешительных документов для перемещения товара через таможенную границу
	2
	2
	-
	4

	18
	Тема 18 Исполнение обязательств по контрактам
	2
	2
	
	4

	19
	Тема 19 Организация расчетов по контрактам
	2
	4
	-
	6

	20
	Тема 20 Международные перевозки грузов
	4
	10
	6
	


	21
	Тема 21 Таможенная очистка товаров
	4
	8
	2
	14

	22
	Тема 22 Минимизация внешнеторговых рисков
	4
	6
	2
	12

	23
	Тема 23 Организация внешнеторговой деятельности на предприятии
	2
	4
	
	6

	24
	Тема 24 Эффективность внешнеторговой деятельности
	2
	2
	-
	4

	
	Итого по разделу 3:
	22
	38
	10
	70

	
	Всего:
	62
	100
	28
	190


Доцент, к.э.н.                                        М.И. Богданов

Содержание учебного материала
Раздел 1 Внешнеторговая деятельность Республики Беларусь
в системе международной торговли
Тема 1 Показатели и направления развития внешнеторговой
деятельности в Беларуси
Роль и значение внешней торговли в экономике Беларуси. Назначение и функции внешней торговли. Основные элементы и особенности внутреннего (национального) рынка. Емкость и структура внутреннего рынка Беларуси. Внутреннее потребление и факторы возникновения излишка и недостатка производства товаров. Понятия экспорта, импорта, внешнеторгового оборота, сальдо внешнеторгового оборота. Основные показатели внешней торговли Беларуси. Доля экспорта, импорта в валовом внутреннем продукте (ВВП). Внешнеторговое сальдо Беларуси и предпосылки его улучшения. Экспорт и импорт инновационной продукции. 
Объекты и виды внешнеторговой деятельности. Сущность внешнеторговой деятельности. Цели и задачи внешнеторговой деятельности. Внешнеторговые связи Беларуси. Внешнеторговые партнёры Республики Беларусь. 
Показатели внешней торговли Беларуси. Структура и динамика экспорта и импорта. Экспорт и импорт товаров и услуг. Территориально-товарная структура внешней торговли. Внешняя торговля промышленными товарами (машинами и станками, приборами и оборудование, транспортными средствами). Показатели развития внешней торговли со странами СНГ и странами вне СНГ. Внешняя торговля со странами ЕС. Внешняя торговля с Китаем и другими странами. Интеграция с Россией и ее влияние на развитие внешней торговли в Беларуси. Тенденции изменения товарной и территориально-товарной структуры внешней торговли Беларуси. Объемы и структура внешней торговли услугами в Беларуси.
Особенности осуществления внешней торговли в условиях глобализации экономики и экономической интеграции государств. Возрастание роли внешней торговли в социально-экономическом развитии и обеспечении экономической безопасности Республики Беларусь. Направления развития внешней торговли в Республике Беларусь. Экспорт и его диверсификация как приоритет развития внешнеторговой деятельности. Уменьшение сырьевой и энергетической зависимости.
Внешнеторговый потенциал Беларуси. Технический и технологический уровни развития белорусской экономики. Инвестиционная деятельность и инвестиционная политика. Инвестиционный климат и цели привлечения прямых иностранных инвестиций. 
Роль и место свободных экономических зон (СЭЗ) в увеличении внешнеторгового потенциала Беларуси. Показатели внешнеторгового потенциала СЭЗ. Зоны свободной торговли. Крупнейшие предприятия-экспортеры Беларуси и их внешнеторговый потенциал. Внешнеторговый потенциал среднего и малого бизнеса и перспективы его использования.
Конкурентоспособность Беларуси на мировом рынке. Показатели оценки конкурентоспособности национальной экономики на мировом рынке. Основные направления повышения конкурентоспособности Белорусской экономики. Пути повышения качества и конкурентоспособности экспортной продукции предприятий – резидентов Республики Беларусь. Возрастание роли научно-технологического развития и информационных технологий. Повышение наукоёмкости продукции и доли добавленной стоимости в экспортируемых товарах. Роль государства в повышении конкурентоспособности белорусских предприятий-экспортеров.
Сущность и место инновационного развития в повышении конкурентоспособности предприятий-экспортеров и национальной экономики в целом. Увеличение доли инновационной продукции в структуре экспорта. Перспективы развития экспорта инновационной продукции и объектов интеллектуальной собственности. 
Тема 2 Субъекты внешнеторговой деятельности
Резиденты и нерезиденты внешнеторговой деятельности. Белорусские предприятия- экспортёры. Предприятия и организации - спецэкспортёры и специмпортеры. Специализированные внешнеторговые организации. Спецэкспортеры. Международные перевозчики. Субъекты товаропроводящих сетей за рубежом. Предприятия-дилеры. Торговые дома. Технические центры. Совместные предприятия. Страховые компании. Банки. Внешнеторговые посредники. Функции и виды внешнеторговых посредников. Условия привлечения посредников к внешнеторговой деятельности.

Инфраструктура внешнеторговой деятельности и её организации. Функции и задачи дипломатических и внешнеторговых представительств Республики Беларусь, направленные на поддержку белорусских экспортеров и импортеров за рубежом. Функции, цели и задачи торгово-промышленной палаты (ТПП) Беларуси во внешнеторговой деятельности субъектов хозяйствования. Направления деятельности ТПП Беларуси. Функции национальных и региональных ТПП в международной торговле. Место и роль международных ассоциаций торгово-промышленных палат в развитии международной и мировой торговли. Способы оказания содействия субъектам хозяйствования в продвижении на рынки зарубежных стран, в осуществлении внешнеторговых операций и защите коммерческих интересов экспортеров и импортеров в случае нарушений международного торгового права и международной торговой практики.
Виды услуг по экспорту и импорту, предоставляемых организациями инфраструктуры внешней торговли Республики Беларусь. Информационная поддержка экспорта в Республике Беларусь. Услуги Национального центра маркетинга и конъюнктуры цен Республики Беларусь. Национальные и международные коммерческие источники информации по внешнеэкономической деятельности и международной торговле. Национальная система информационного обслуживания конкурсных торгов. Информационная система “Тендеры” и её возможности. 
Белорусская универсальная товарно-сырьевая биржа и её “товарный портфель”. Система электронных торгов и её роль в обеспечении продвижения белорусских товаров на внешние рынки. Участники биржевых торгов. География участников.
Тема 3 Виды внешнеторговых операций
Основные виды и особенности внешнеторговых операций. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров. Внешнеторговые операции по купле-продаже потребительских товаров и товаров для обеспечения текущей производственной деятельности. Особенности внешнеторговых операций по поставке товаров. Товарообменные (бартерные) операции. Операции с давальческим сырьем (толлинг). Консигнационные операций во внешней торговле. Целесообразность и условия возврата продукции с консигнационного склада. Социальные задачи и их товарное обеспечение по импорту. Источники валютного финансирования операций купли-продажи товаров по импорту. 
Купля-продажа промышленных товаров (машин, станков, приборов и оборудования, транспортных средств). Операции по купле-продаже промышленных товаров с длительными сроками исполнения с расчетами в валюте. Крупномасштабные долгосрочные компенсационные операции (с обратной закупкой товаров). Внешнеторговые операции с «разделом продукции». Внешнеторговые операции с несколькими участниками. Инфраструктура и условия осуществления внешнеторговых операций с длительными сроками исполнения. Базовые соглашения. Соглашения о товарообмене на основе писем-обязательств и протоколов о товарообмене. 

Внешнеторговые арендные операции. Международный лизинг как форма долгосрочной аренды. Виды лизинга. Механизм финансового и оперативного лизинга. Возвратный и компенсационный лизинг. 

Внешнеторговое посредничество в практике внешнеторговой деятельности. Понятие и виды внешнеторгового посредничества. Виды сбытового посредничества. Неисключительное право продажи. Монопольное право продажи. Преимущественное право продажи. Виды брокерских и дистрибьюторских операций. Виды комиссионных операций. 

Внешнеторговые операции по купле и продаже объектов интеллектуальной собственности. Объекты интеллектуальной собственности и исключительные права как товар. Виды объектов интеллектуальной собственности. Содержание понятия “научно-техническая продукция”. Формы международного обмена технологическими знаниями. Передача технологий и ноу-хау. Отличительные особенности ноу-хау. Правовое регулирование международного обмена технологическими знаниями. Всемирная организация интеллектуальной собственности. Назначение и функции патента и лицензии. Патентуемые и не патентуемые научно-технические знания. Требования к изобретениям, товарным знакам, промышленным образцам. Понятие лицензии и лицензионного соглашения. Предмет лицензионного соглашения (патентованная информация, ноу-хау, промышленные образцы, полезные модели, товарные знаки и знаки обслуживания). Виды лицензий. Соглашения о международном лицензировании. Нормативно-правовая база по купле–продаже лицензий в Республике Беларусь.
Франчайзинг как внешнеторговая операция. Понятие и виды франчайзинга. Фирменный стиль как объект интеллектуальной собственности и исключительных прав. Международный опыт работы на основе франчайзинга.  Перспективы развитие франчайзинга в Республике Беларусь. 
Внешнеторговые операции купли-продажи услуг и их особенности. Сущность и основные виды международных услуг. Внешнеторговые операций по оказанию инжиниринговых услуг. Услуги, оказываемые в рамках инжиниринга. Виды инжиниринга. Консультативный инжиниринг. Технологический инжиниринг и консалтинг. Информационные услуги во внешнеторговой деятельности. Виды информационных услуг. Нормативно-правовая база экспорта и импорта информационных услуг в Республике Беларусь. 

Экспорт и импорт туристических услуг. Социально-экономическая сущность международного туризма. Факторы, формирующие спрос на туристические услуги. Формы, виды и разновидности туризма. Экологический туризм. Организация международного туристического бизнеса. Разновидности туристических предприятий. Туристические операторы и туристические агенты. Организация туристической деятельности в Беларуси. Организация работы предприятий гостиничного комплекса. Оценка эффективности и перспективы развития экспорта и импорта туристических услуг в Республике Беларусь.

Тема 4 Формы организации внешнеторговой деятельности
Организация внешнеторговой деятельности на основе заключения “прямых” внешнеторговых договоров. Товаропроводящие сети предприятий-экспортеров. Субконтрактинг.

Организация внешнеторговой деятельности с участием в конкурсных торгах. Виды конкурсных торгов. Национальные внешнеторговые и международные тендеры. Организация и способы проведения тендеров. Государственные закупки. Международная практика использования конкурсных систем государственных закупок. Организация государственных закупок в Республике Беларусь с использованием импортных операций.
Биржевые торги и аукционы во внешней торговле. Международные товарно-сырьевые и специализированные биржи. Организация работы Белорусской универсальной товарной биржи. Организация и проведение торговых сессий на бирже. Международные аукционы. Сущность аукционной торговли и её основные центры. Классификация международных аукционов: по типам, по видам торгов, по форме, по принадлежности к рынку. Основные предметы торга на международных аукционах. Особенности организации аукционной торговли. Виды фирм, осуществляющих аукционную торговлю (специализированные, брокерско-комиссионные, принадлежащие ассоциациям предпринимателей). Управление аукционами. Техника проведения международных аукционов.

Встречная торговля и ее виды. Организация встречной торговли. Модели встречных закупок: параллельные сделки, джентльменские соглашения, соглашения с передачей финансовых обязательств. Авансовые закупки.

Тема 5 Национальный режим внешнеторговой деятельности
Сущность и составляющие национального режима внешнеторговой деятельности. Принцип свободной торговли и национальные интересы. Свобода торговли и протекционизм. Формы протекционизма. Режим наибольшего благоприятствования. Правовой режим и его законодательная база. Национальные обычаи. Коррупция.
Правовые режимы в международной торговле. Цели и задачи регулирования международной торговли. Средства регулирования международной торговли. Межгосударственное и национальное регулирование. Функции, задачи и роль двухсторонних межправительственных договоров по торгово-экономическому сотрудничеству в формировании режимов наибольшего благоприятствования. Региональные и международные режимы внешнеторговой деятельности. Регионализация торгово-экономических отношений. Региональные соглашения и международные договоры по взаимной торговле. 
Формы интеграции государств с целью либерализации международной торговли. Таможенные союзы. Перспективы таможенного союза Беларуси, России и Казахстана. Экономические союзы. Европейский союз как субъект мирового рынка. ЕврАзЭС и его роль в развитии международной торговли. 
Особенности осуществления внешней торговли в условиях регионализации и экономической интеграции государств. Условия осуществления внешнеторговой деятельности с Россией, странами таможенного союза, Европейского союза (ЕС), ЕврАзЭС, странами СНГ, другими странами. Глобализация экономики и стратегическое партнёрство во внешней торговле. Приграничная и трансграничная торговля. Особенности трансграничной торговли. Формы организации трансграничной торговли. Программы развития торгово-экономических отношений между регионами и городами-побратимами. 
Тема 6 Организация государственного регулирования 
внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь 
Внешнеторговая политика Республики Беларусь. Роль государства в регулировании внешнеторговой деятельности. Сущность и основные направления внешнеторговой политики Республики Беларусь. Инструменты внешнеторговой политики.
Основные принципы и задачи государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь. Роль министерств и ведомств, местных органов власти в управлении и регулировании внешнеторговой деятельности. 
Способы регулирования внешней торговли товарами и услугами. Защитные меры, применяемые при регулировании внешнеторговой деятельности. Тарифное и нетарифное регулирование внешнеторговой деятельности. Контроль за осуществлением внешнеторговой деятельности.

Законодательная и нормативно-правовая база регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь. 
Органы государственного регулирования внешнеторговой деятельности Республики Беларусь. Функции и задачи Министерства торговли и Министерства иностранных дел Республики Беларусь в сфере внешнеторговой деятельности.

Задачи и направления деятельности дипломатических и внешнеторговых представительств за рубежом.

Функции и задачи таможенных органов в регулировании внешнеторговой деятельности. Роль и место таможенных органов в регулировании внешнеторговой деятельности предприятий и организаций – резидентов и нерезидентов Республики Беларусь. Нормативно-правовая база регулирования ввоза и вывоза товаров через границу Республики Беларусь. Организация таможенной системы Республики Беларусь..
Органы валютного контроля внешнеторговой деятельности и их функции во внешнеторговой деятельности. Нормативно-правовая база валютного регулирования и контроля внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь. Влияние интеграционных процессов на систему валютного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь.
Государственная поддержка внешнеторговой деятельности. Инструменты государственной поддержки предприятий-экспортеров. Государственное субсидирование. Преференции. Налоговые льготы. Косвенное участие государства во внешнеторговой деятельности предприятий. Государственные гарантии. 
Государственная программа развития экспорта Республики Беларусь. Цели и задачи экспорта продукции и услуг. Стимулирование экспорта. Стимулирование экспорта и протекционизм. Прямой и скрытый демпинг белорусских товаров на внешнем рынке. 
Меры по либерализации внешнеторговой деятельности с целью стимулирования экспорта. 
Ограничению импорта отдельных видов товаров и его последствия. Импортозамещение. “Торговые войны” и их причины. Принцип взаимности в международной торговле. Демпинг, его формы. Дискриминация в ценах через демпинг. Антидемпинговые меры и их последствия. Методы и организация торгово-политической защиты внешнеторговой деятельности субъектов хозяйствования в Республики Беларусь. Практика использования антидемпингового законодательства.
Тема 7 Тарифное регулирование внешнеторговой деятельности
Сущность системы таможенно-тарифного регулирования внешнеэкономической деятельности. Назначение и виды таможенных тарифов, пошлин и платежей. Таможенный тариф и его функции. Таможенные пошлины. Классификация таможенных пошлин: по способу взимания, по объекту обложения, по характеру, происхождению, типам ставок, способу вычисления. Виды таможенных пошлин по видам ставок.
Эффективная ставка тарифа. Влияние тарифа на уровень защиты внутреннего рынка, изменение цен и валютных курсов. Тарифная эскалация. Оптимальный тариф, его основные черты, оценка оптимального тарифа. Тарифная квота, механизм влияния на экономику страны. Экспортный тариф, его основные функции, ставка экспортного тарифа, механизм его влияния на экономику страны.
Таможенный тариф как инструмент государственного регулирования внешнеторговой деятельности. Оценка уровня таможенного обложения и его экономические последствия. 
Нормативно-правовая база по таможенному и тарифному регулированию. Таможенный тариф Республики Беларусь. Закон о таможенном тарифе Республики Беларусь. Понятие и основные цели применения таможенного тарифа. Таможенный тариф таможенного союза Беларуси, Казахстана и России. 
Тема 8 Нетарифное регулирование внешнеторговой 
деятельности
Понятие нетарифного регулирования внешнеторговой деятельности. Направления, виды и инструменты нетарифного регулирования внешнеторговой деятельности. Количественные ограничения и скрытые методы ограничения внешнеторговой деятельности (квотирование, лицензирование, выдача разрешений и установление запретов, сертификация, фитосанитарный и ветеринарный контроль, установление предельных минимальных цен, применение акцизных марок, технические барьеры (стандарты и требования к товару), ограничения в механизмах платежей, таможенные и административные формальности). Цель и задачи применения нетарифных ограничений. Нормативно-правовая база нетарифных ограничений внешнеторговой деятельности. 
Методы нетарифного регулирования внешнеторговых операций. Лицензирование внешнеторговой деятельности. Лицензирование и квотирование внешнеторговых операций. Лицензирование экспортных и импортных операций. Виды лицензий. Квотирование. Виды квот. Механизм распределения квот. Добровольные самоограничения экспорта (контингирование). Эффективность механизма контингирования.

Технические барьеры. Технические нормы, стандарты и правила. Требование о содержании местных компонентов. Предписания таможенных органов. Административное регламентирование внешнеторговых операций. Импортозамещение и ограничение импорта. Запрещения. Ограничения в рамках государственных закупок.
Меры финансового воздействия и их характеристика. Внутренние налоги и сборы. Измерение и оценка нетарифных методов регулирования внешнеторговой деятельности.

Тема 9 Общая система преференций для предприятий-экспортеров
Инструменты государственной поддержки национальных производителей. Программы поддержки отечественных производителей. Программа развития экспорта в Республике Беларусь. 

Финансовые методы стимулирования экспорта. Государственное субсидирование. Субсидии, их классификация по характеру выплат. Внутренняя субсидия, ее экономический эффект. Экспортная субсидия. Экономический эффект экспортных субсидий. 
Экспортные кредиты, их формы и виды. Организация кредитования по импортным закупкам.
Налоговые льготы. Косвенное участие государства во внешнеторговых мероприятиях. Государственные гарантии.
Раздел 2 Формирование портфеля внешнеторговых 

договоров (контрактов)
Тема 10 Подготовка к осуществлению внешнеторговой 
деятельности 

Выбор предметной специализации. Виды предметной специализации во внешней торговле. Анализ и оценка потребностей и возможностей во внешнеторговой деятельности.

Проведение маркетинговых исследований зарубежного рынка. Сегментация рынка и поиск ниши. Сегментация рынка. Оценка емкости рынка. Анализ объемов потребления и предложения в продукции (услугах) по территориальным сегментам рынка с учетом целевых групп потребителей. Выявление тенденций в структуре и объемах потребления товаров и услуг по территориальным сегментам мирового рынка.
Анализ конъюнктуры в выбранных сегментах зарубежного рынка. Ценовой анализ. Источники информации по ценам на международном (мировом) рынке. Зарубежные источники внешнеторговой информации. Информационные ресурсы специализированных сайтов и Интернет-порталов. Международные базы коммерческой информации. 

Анализ национального режима внешнеторговой деятельности на выбранных сегментах международного рынка. Выделение приоритетов внешнеторговой деятельности по объектам внешнеторговой деятельности и сегментам внешнего рынка.
Тема 11 Виды внешнеторговых сделок 
Виды внешнеторговых сделок. Организация внешнеторговых операций и внешнеторговые сделки. Географическая и товарная структура международной торговли. Основные черты международного рынка товаров и услуг. Динамика и тенденции изменения территориально-товарной структуры международной торговли. Расширение рынков наукоемкой и инновационной продукции. Виды внешнеторговых сделок на рынках товаров и услуг (купли-продажи, поставки, дилерский, бартерный, лизинга, толлинга, франчайзинга). Рамочные соглашения. Соглашения о научно-техническом и производственном сотрудничестве.

Сделки по купле-продаже товаров. Виды и способы заключения сделок при экспорте и импорте потребительских товаров. Сделки по купле-продаже с оплатой поставки. Бартерные сделки. Особенности закупки и продажи товаров на тендерной основе.
Внешнеторговые сделки по купле-продаже инвестиционных (промышленных) товаров (машин, станков, приборов и оборудования, транспортных средств). Лизинговые сделки и способы их заключения. Внешнеторговые сделки с поставкой комплектного оборудования. Сделки с длительными сроками исполнения с поставкой «под ключ» с расчетами в валюте. 
Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе. Компенсационные сделки с единовременной поставкой (прямая компенсация). Содержание и виды компенсационных сделок на коммерческой основе во внешней торговле. Краткосрочные компенсационные сделки (частичная компенсация, полная компенсация, трехсторонняя компенсация). Особенности сделок «под готовую продукцию» и «под выпуск и реализацию продукции». Условия применения и техника заключения компенсационных сделок. Уторговывание цены контракта. Завершение переговоров. Принятие решения и его протоколирование. Заключение международного договора (контракта). 
Способы заключения сделок на рынках сырья и полуфабрикатов. Региональная структура рынков минерального сырья, руд и металлов. Внешняя торговля металлургической продукцией. Особенности заключения крупномасштабных сделок на товарно-сырьевых биржах. Условия выхода на международные биржевые торги. Формирование региональных и мировых цен на минеральное сырье. Способы уторговывания цен при заключении сделок на рынках сырья и полуфабрикатов.
Сделки во внешней торговле углеводородным сырьем, топливом и энергоресурсами. Рынки топлива и энергоресурсов (уголь, нефть, газ). Способы и условия заключения сделок по импорту и экспорту топлива и энергоресурсов. Особенности заключения сделок по импорту, экспорту и транзиту электроэнергии. 
Заключение сделок на рынках сельскохозяйственного сырья и продовольствия. Рынки продовольствия: продукция животноводства, зерновые, овощи и фрукты, сахар, пищевые товары, растительные масла. Заключение сделок на Белорусской универсальной товарной бирже. Заключение сделок вне биржевых торгов.
Рынки текстиля и товаров легкой промышленности. Особенности выхода на рынок ЕС и способы заключения сделок на экспорт и импорт товаров легкой промышленности.
Способы заключения внешнеторговых сделок по объектам интеллектуальной собственности. Международный рынок объектов интеллектуальной собственности. Организация международной торговля объектами интеллектуальной собственности. Сделки по купле-продаже объектов интеллектуальной собственности.
Внешнеторговые сделки при организации международного технологического обмена. Заключение лицензионного соглашения. 
Франчайзинговая сделка. Преимущества и недостатки франчайзинга для франчайзера, франчайзи и потребителя. Организационно-правовая основа взаимоотношений в системе франчайзинга. Франшиза.
Сделки по купле-продаже инновационных товаров. Формы заключения сделок на инновационные товары. 

Внешнеторговые сделки при экспорте и импорте услуг. Виды сделок по купле-продаже услуг. Особенности заключения внешнеторговых сделок по купле-продаже внешнеторговых услуг. Международный рынок транспортных услуг: морские перевозки, авиаперевозки, железнодорожные и автомобильные перевозки, речные сообщения, трубопроводный транспорт. Внешний рынок строительных услуг. Экспортные сделки на оказание строительных услуг.
Цели и содержание внешнеторговых сделок на оказание инжиниринговых, консультационных и информационных услуг. Содержание внешнеторговой сделки на предоставление инжиниринговых услуг. Международный рынок инжиниринговых услуг. Развитие рынка инжиниринговых услуг. Международный рынок информационных услуг, их виды и особенности. Реклама и рекламные услуги.

Внешнеторговые сделки на оказание посреднических услуг. Условия использования услуг внешнеторговых посредников. Основные критерии выбора посредников. Оценка финансового положения внешнеторгового посредника. Условия осуществления внешнеторговой деятельности через посредников. 

Направления оптимизации портфеля внешнеторговых сделок. Выявление и оценка объективных потребностей в импорте и экспорте товаров и услуг, объектов интеллектуальной собственности. Выявление и оценка потребностей в импорте товаров с учетом возможностей импортозамещения. Обоснование потребности в импорте для производства инновационной продукции. Учет правовых режимов международных коммерческих операций по сегментам рынка. Определение возможностей источников финансирования внешнеторговых сделок и способов расчета. 
Тема 12 Анализ и оценка конкурентной позиции на
выбранных сегментах внешнего рынка
Сегментация рынка. Поиск ниши. Анализ и оценка конкурентоспособности предприятия на выбранном сегменте внешнего рынка. Оценка конкурентоспособности продукции и услуг на выбранных сегментах внешнего рынка. Понятие конкурентоспособности продукции. Конкурентоспособность экспортных товаров и услуг. Международная практика оценки конкурентоспособности товаров. Ценовые и неценовые факторы конкурентоспособности. Оценка конкурентоспособности услуг.
Оценка экспортного потенциала предприятия. Анализ состава, структуры и качества оборудования и технологий. Оценка мощности предприятия и перспектив её увеличения. Учет механизмов государственного регулирования цен на экспортируемые товары. 
Оценка конкурентной среды и уровня конкуренции. Анализ конкурентов. 
Оценка особенностей национальных режимов на рыках товаров (услуг) по выбранным территориальным сегментам внешнего рынка. Оценка конкурентной позиции.

Способы повышения конкурентоспособности предприятия на внешнем рынке. Формирование системы обеспечения конкурентоспособности предприятия на внешнем рынке. Повышение уровня конкурентоспособности товара (продукции). Факторы, влияющие на повышение конкурентоспособности продукции. Способы повышения конкурентоспособности товаров на внешних рынках. Обеспечение конкурентоспособности на внешнем рынке.
Повышение качества и сертификация продукции. Преодоление технических барьеров (требований стандартов и технических нормативов). Система стандартов Европейского союза (ЕС). Международная сертификация товаров и услуг в обеспечении конкурентоспособности товаров. Сертификация продукции на соответствие требованиям безопасности (включая требования экологической безопасности). Национальные и международные сертифицирующие организации и особенности их работы. Документальное подтверждение качества товаров как необходимого условия конкурентоспособности.

Обеспечение ценовой конкурентоспособности товаров и услуг на выбранном сегменте внешнего рынка. Ценообразование на внешнем рынке. Источники информации по ценам на международном (мировом) рынке и выбранном сегменте внешнего рынка. Анализ механизмов ценообразования. Факторы и направления снижения издержек на производство и продвижение продукции на выбранном сегменте внешнего рынка. Оценка ценовой конкурентоспособности импортируемых товаров. Особенности ценообразования на внутреннем рынке. Порядок формирования цен на импортные товары. Инструменты государственного регулирования цен на внутреннем рынке. Влияние системы ценообразования на импорт. 

Сертификация систем менеджмента качества (СМК) по международным стандартам. Международные и национальные организации, сертифицирующие СМК по международным стандартам. Порядок и сроки проведения сертификации и последующего мониторинга и контроля СМК. Инновационное развитие и инвестиционная деятельность. Рекламная (имиджевая) политика. 

Тема 13 Разработка и реализация внешнеторговой стратегии

Виды внешнеторговых стратегий. Выбор формы и способов выхода на внешний рынок. Выбор формы осуществления внешнеторговой деятельности. Учет национальных, региональных и международных режимов внешнеторговой деятельности при выборе формы и методов выхода на внешний рынок.

Позиционирование и его сущность. Элементы и этапы позиционирования. Разработка стратегии позиционирования. Разработка и проведение рекламных кампаний. Позиционирование с использованием электронных маркетинговых коммуникаций. Использование маркетинговых коммуникационных каналов Интернет. Интернет-реклама и её возможности. 

Формирование и продвижение бренда. Товарные знаки и бренды. Роль брендов в международной торговле. Брендинг товаров и предприятий. Регистрация и защита товарных знаков. Товарные знаки белорусских экспортеров и их роль в обеспечении конкурентоспособности на внешнем рынке. Разработка и регистрация товарного знака. Международная регистрация и защита товарных знаков и торговых марок. 

Разработка ценовой стратегии на внешнем рынке. Этапы разработки ценовой стратегии предприятия-экспортёра. Анализ механизмов ценообразования на выбранном территориальном сегменте внешнего рынка. Использование мер государственной поддержки экспортёров. Государственное субсидирование. Преференции. Налоговые льготы. Государственные гарантии.

Тема 14 Получение доступа на внешний рынок

Необходимые условия доступа на внешние рынки. Особенности продвижения товаров на внешний рынок. Международные и национальные режимы доступа на внешние рынки. Международные стандарты, директивы и регламенты, определяющие порядок доступа на национальные и региональные рынки. 
Необходимые условия выхода на рынки ЕС. Условия и порядок получения права на маркировку знаком “СЕ”. Прохождение сертификации на соответствие требованиям Директив ЕС и получение права на маркировку продукции знаком “СЕ”. Другие специальные знаки маркировки товаров и условия их использования.

Получение идентификационных кодов для обеспечения прослеживаемости товаров и их компонентов. Роль и место классификации и идентификации товаров в международной торговой практике. Использование международных систем кодирования. Международные стандарты кодирования товаров EAN-13, EAN-14. Классификация и идентификация товаров для обеспечения прослеживаемости. Многоуровневые системы кодирования и обеспечение прослеживаемости товаров. Состав и возможности международной многоотраслевой системы стандартов EAN·UCC для товарной нумерации и идентификации (кодирования). Получение идентификационных кодов товаров в соответствии с правилами EAN/GS1. Порядок получения и перспективы использования идентификационного кода экспортного товара в соответствии с правилами GS1. Способы кодирования товаров. Штриховое кодирование. Квадро-кодирование. Радиочастотная идентификация RFID. Спутниковые навигационные системы обеспечения прослеживаемости товаров. JPS-навигация и управление цепочками поставок. 

Получение лицензии на осуществление внешнеторговой деятельности по товарной группе или виду услуг. Регистрация в таможне в качестве субъекта внешнеэкономической деятельности с получением индивидуального таможенного номера (ИТН). 

Тема 15 Формирование портфеля внешнеторговых сделок 
Поиск контрагентов и формирование портфеля внешнеторговых сделок. Назначение и состав портфеля внешнеторговых сделок. Способы формирования портфеля внешнеторговых сделок. 
Выбор способов купли-продажи на внешнем рынке. Выбор варианта внешнеторговой сделки. Факторы выбора варианта внешнеторговой сделки. Подготовка и заключение внешнеторговой сделки купли-продажи товаров. Этапы подготовки “прямой” внешнеторговой сделки купли-продажи товаров.
Поиск контрагентов. Виды покупателей и продавцов на внешнем рынке. Конечные потребители. Дилеры и дистрибьютеры. Комиссионеры. Непосредственный поиск фирм и компаний - покупателей и продавцов на выбранном сегменте внешнего рынка. 
Источники информации о предприятиях и фирмах. Использование информации посольств, внешнеторговых представительств и организаций содействия экспорту зарубежных стран. Информационные возможности посольств и внешнеторговых представительств Республики Беларусь в зарубежных странах. Информационные источники национальных и региональных торгово-промышленных палат, международных ассоциаций торгово-промышленных палат. Поиск контрагентов и формирование клиентского портфеля с использованием Интернета.
Поиск покупателей и продавцов и заключение сделок на международных выставках. Способы участия в международных выставках. Установление контактов и заключение контрактов на международных выставках. Поиск контактов с использованием коммуникационных каналов и рекламных инструментов продвижения товаров и услуг на внешние рынки. Проведение рекламных кампаний и промо-акций. Установления деловых контактов с иностранными покупателями и продавцами. Анализ структуры и оценка качества клиентского портфеля. Анализ и оценка деловой репутации и надежности потенциальных внешнеторговых партнёров. Выработка коммерческих предложений. Разработка, оформление и предоставление оферты потенциальному покупателю (продавцу). Оценка коммерческих предложений и оферт. Принятие решения о заключении сделки с расчетами в валюте. 
Сделки по закупке и поставке комплектного оборудования на основе результатов проведения прямых переговоров. Проведение многосторонних торговых переговоров. Стадии проведения прямых переговоров. 
Подготовка и заключение лизинговой сделки. Участники лизинговой сделки. Преимущества лизинга для производителя, лизинговой фирмы, лизингополучателя. Развитие лизинга в Республике Беларусь и особенности его регулирования. Использование услуг специализированных лизинговых компаний. 

Подготовка и заключение товарообменной сделки. Виды товарообменных сделок (бартерные и компенсационные). Заключение сделки с единовременной поставкой (бартерной сделки). Особенности подготовки и заключения товарообменной (бартерной) сделки. Законодательное регулирование товарообменных сделок в Республике Беларусь. 
Способы заключения компенсационных сделок. Особенности подготовка и заключение компенсационной сделки на основе соглашений о производственном сотрудничестве. Преимущества компенсационных сделок для заказчика и для поставщика.
Заключение внешнеторговых сделок по результатам проведения конкурсных торгов. Заключение сделки по результатам проведения тендера (закрепление контракта). Открытые и закрытые тендеры. Упрощенные процедуры тендера. Тендерные объявления и тендерные предложения. Проведение внешнеторгового тендера или участие в проведении внешнеторгового тендера. Принятие решения о закреплении контракта. 
Участие в международных конкурсных торгах. Сущность и назначение торгов. Классификация торгов: по виду, по составу участников, по степени информированности участников, по степени первичности выставляемого заказа. Нормативные акты, регулирующие проведение международных торгов: международные соглашения, рекомендации международных организаций, национальные законодательные акты. Источники информации о международных конкурсных торгах. Номенклатура товаров, выставляемых на торги. Организаторы торгов. Порядок проведения международных торгов. Этапы проведения торгов. Конкурсные системы государственных закупок. 
Заключение сделок на право использования объектов интеллектуальной собственности. Внешняя торговля научно-технической продукцией. Организация международного технологического обмена. Субъекты, осуществляющие торговлю патентами и лицензиями на мировом рынке. Показатели внешней торговли лицензиями в Республике Беларусь. Особенности заключения сделок по купле-продаже чистых, сопутствующих, простых, исключительных, полных лицензий. Предпосылки и условия заключения лицензионных сделок. Этапы заключения и существенные условия лицензионного соглашения. 
Особенности организации внешнеторговых операций купли-продажи услуг. Нормативно-правовая база купли-продажи услуг. Рынок инженерно-технических (инжиниринговых) услуг, связанных со строительством или реконструкцией промышленных и гражданских объектов, иностранным контрагентами на территории Беларуси и резидентами Республики Беларусь за рубежом. Объекты инжиниринговой сделки. Виды и особенности организаций (фирм), оказывающих международные инжиниринговые услуги. Предоставление инженерно-технических услуг в Республике Беларусь. Нормативно-правовая база оказания инжиниринговых услуг на коммерческой основе. Правовое регулирование организации инжиниринговой деятельности. Инженерно-консультационные услуги, оказываемые белорусскими консалтинговыми и инжиниринговыми организациями на внешнем рынке.

Привлечение к заключению внешнеторговых сделок внешнеторговых посредников. Особенности поиска покупателей и продавцов через посредников. Факторы выбора внешнеторговых посредников. Организация экспортных и импортных операций с участием посредников. Условия работы посредников на рынках. Работа комиссионеров на основе индентов. Торгово-посреднические соглашения. Состояние рынка посреднических услуг во внешнеторговой деятельности Республики Беларусь. 
Использование услуг Национального центра маркетинга и конъюнктуры цен Республики Беларусь. Агентские соглашения. Вознаграждение посредников. Достоинства и недостатки проведения внешнеторговых операций через посредников. Регулирование порядка заключения и содержания внешнеторговых сделок на оказание посреднических услуг Гражданским кодексом Республики Беларусь.

Анализ и оценка внешнеторговых рисков. Разработка стратегии управления взаимоотношениями с партнёрами (клиентами) Стратегии формирования и удержания лояльных покупателей. Факторы выбора стратегических партнёров. Особенности поддержания и развития деловых связей со стратегическими партнёрами. 
Тема 16 Содержание портфеля внешнеторговых сделок
Формы заключение внешнеторговых сделок и оформление договоров (контрактов). Правовая основа внешнеторговой сделки. Международная коммерческая практика заключения внешнеторговых сделок. Условия заключения внешнеторговых сделок. Формы заключения внешнеторговых сделок. Устная и письменная формы заключения сделок. Заключение международных сделок в электронной форме. Формы заключения сделок, принятые в Республике Беларусь.
Виды внешнеторговых договоров (контрактов). Договора по сделкам, которые предполагают переход права собственности на передаваемые товары от одной стороны другой (договор купли-продажи, договор поставки, договор мены, договор дарения). Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров. Контракты по сделкам с длительным сроком исполнения обязательств (базового соглашения, соглашения о товарообмене на основе писем-обязательств; протокола о товарообмене). Договоры, которые предусматривают предоставление права владения и (или) пользования товаром (договор аренды, договор лизинга, договор безвозмездного пользования).
Структура и содержание внешнеторгового договора. Подготовка текста внешнеторгового договора (контракта). Определение и формулировка существенных условий сделки. Существенные условия международного договора купли-продажи товаров: дата и место заключения договора; предмет договора; количество, качество и цена товара; обязанности сторон и переход рисков, условия расчета и поставки, валюта платежа, сроки поставки товаров; порядок разрешения споров; название, юридические адреса и банковские реквизиты договаривающихся сторон. Прочие условия договора. Оговорки и их виды. Гражданско-правовые нормы во внешнеторговых договорах. Устранение противоречий в правовом режиме внешнеторговой сделки. 
Уточнение количественных и качественных характеристик предмета внешнеторговой сделки. Документы, подтверждающие или удостоверяющие качественные характеристики предмета внешнеторговой сделки. Определение правовых режимов внешнеторговой сделки (контракта).
Определение условий поставки, распределение обязанностей и рисков между покупателем и продавцом по внешнеторговой сделке. Построение и оценка возможностей товаропроводящей сети. Выбор варианта построение товаропроводящей сети. Оценка затрат и эффективность построения собственной товаропроводящей сети. Товаропроводящие сети белорусских экспортёров и дистрибуция товаров. Использование товаропроводящих сетей белорусских экспортёров на условиях партнёрства. Зарубежные товаропроводящие (логистических) сети и возможности их использования при определении базисных условий поставки. Управление цепочками поставок в товаропроводящих (логистических) сетях. Элементы национального сегмента международной транспортно-логистические системы и перспективы их использования.

Определение базисных условий поставки с учетом возможностей товаропроводящей сети экспортера и импортера. Использование базисных условий поставки “ИНКОТЕРМС 2000”. Состав и группировка базисных условий поставки. Определение базисных условий поставки в соответствии с условиями внешнеторговой сделки. Определение обязанностей участников внешнеторговой сделки по получению экспортных и импортных лицензий и иных разрешений, необходимых для вывоза и ввоза товаров. Факторы выбора базисных условий поставки.
Определение обязанностей участников сделки по проведению таможенной очистки ввозимых и вывозимых товаров, оплате ввозных и вывозных таможенных пошлин и сборов. Условия поставок, определяющих обязанности продавца или покупателя, относящиеся к прохождению таможенных процедур и таможенной очистке товаров. Общие условия поставок товаров между организациями государств – участников СНГ (Содружества Независимых Государств) и ЕврАзЭС. Особенности условий поставок товаров между предприятиями и организациями в рамках таможенного союза Беларуси, Казахстана и России.

Расчет и согласование цены внешнеторговой сделки (внешнеторгового договора, контракта). Виды контрактных цен и скидок. Виды контрактных цен и скидок. Структура цены контракта в зависимости от условий поставки. Транспортные расходы. Расходы на страхование, оплату услуг, предусмотренных условиями контракта. Учет базисных условий поставки в расчёте цены. Структура цены контракта в зависимости от базисных условий поставки. Базис цены. Ценовой анализ при подготовке внешнеторговой сделки. Источники информации по ценам на международном (мировом) рынке. Определение цены контракта с учетом уровня экспортных и импортных таможенных тарифов, установленных предельных минимальных цен на экспортную продукцию, налогов и неналоговых платежей и необходимости применения акцизных марок. Расчет таможенной пошлины. Расчет налогов и неналоговых платежей. Расчет налога на добавленную стоимость. Учет акцизов в цене контракта. Сфера применения акцизов. Перечень товаров, для которых обязательно применение акцизных марок при пересечении таможенной границы Республики Беларусь Уторговывание и окончательное согласование базисной цены товара и цены контракта. Определение контрактной цены товара. Выработка условий платежа.

Поставки и расчеты. Обязательные требования к условиям расчета и поставки товаров. Согласование сроков исполнения контракта и выработка условий платежа. Определение сроков исполнения контракта с учетом ограничений, накладываемых законодательством о валютном контроле. Определение факта поставка товаров в соответствии с условиями контракта. Порядок осуществления расчётов по внешнеторговым операциям. Установление способа и сроков платежа. Определение сроков исполнения обязательств по внешнеторговому договору (контракту) с учетом ограничений, заложенные в механизме платежей. Валютные оговорки. Использование не денежной формы прекращения обязательств по контракту. Разработка прочих условий контракта. Форс-мажорная и арбитражная оговорка. Регулирование аспектов внешнеторговой сделки, не покрытых условиями договора.

Определение сроков исполнения обязательств и способов расчетов по внешнеторговым контрактам. Существенные условия контрактов на поставку комплектного оборудования. Системы контроля и способы расчетов. Особенности условий внешнеторговых контрактов по сделкам с обратной закупкой товаров, в которых обязательства по компенсации превышают стоимость поставляемых товаров. Условия контрактов, в которых  обязательства по обратным закупкам равны или ниже стоимости поставляемого оборудования. Определение сроков исполнения контракта. Лизинговый договор и его содержание. Методы расчета лизинговых платежей. Основные факторы, определяющие величину лизинговой ставки. Откуп техники, бывшей в употреблении. 

Виды договоров на консультативный инжиниринг. Содержание договора на оказание инжиниринговых услуг. Договора перевозки, транспортно-экспедиционного обслуживания, страхования и их существенные условия. Виды договоров на оказание посреднических услуг и их существенные условия. Существенные условия договора подряда. Особенности содержания договоров комиссии и поручения. 
Виды и содержание лицензионных соглашений. Методы определения цены лицензии. Методы определения лицензионного вознаграждения. Паушальный платеж, роялти. Факторы, определяющие ставку роялти. Расчет величины паушальной суммы. Состав и содержание договора франчайзинга. Взаимоотношения сторон по договору франчайзинга. Использование партнёрских соглашений для обеспечения сбалансированности портфеля внешнеторговых сделок.
Раздел 3 Организация и технология исполнения внешнеторговых

договоров (контрактов)

Тема 17 Получение разрешительных документов для 
перемещения товара через таможенную границу
Этапы и сроки проведения внешнеторговых сделок. Этапы и сроки исполнения внешнеторгового (международного) договора купли-продажи товара (контракта). Регистрация контракта в банке, обслуживающем внешнеторговую сделку. Условия регистрации контракта. 

Получение квот и снятие технических ограничений. Получение экспортных и (или) импортных лицензий. Квотирование и лицензирование во внешнеторговой деятельности. Виды экспортных и импортных лицензий. Лицензирующие органы. Порядок получения экспортной и (или) импортной лицензии. Постановка лицензии на контроль в таможенный орган. 
Получение в органах экспортно-импортного контроля разрешительных документов для перемещения товара через таможенную границу. 
Получение разрешений органов санитарного и других видов контроля. Прохождение фитосанитарного, ветеринарного или других процедур контроля, предусмотренных законодательством, и получение соответствующих свидетельств и сертификатов. Ветеринарное свидетельство. Фитосанитарный сертификат. Санитарный сертификат. Карантинное свидетельство. Санитарно-эпидемиологическое заключение. Сертификаты соответствия (качества, безопасности и др.). Свидетельство об отсутствии в продукции озоноразрушающих веществ. Свидетельство радиологического контроля.
Тема 18 Поставка товаров в соответствии с базисными 
условиями поставки Инкотермс 2000
Функции базисных условий поставки Инкотермс 2000. Состав и структура базисных условий поставки. Обязательства сторон сделки купли-продажи товаров в соответствии с выбранным базисным условием поставки. Факторы выбора базисного условия поставки. 
Определение момента исполнения продавцом обязательств по поставке товара для выбранного базисного условия поставки. Обязательные требования к условиям расчета и поставки товаров.

Определение момента исполнения продавцом обязательств по поставке товара для выбранного базисного условия поставки. Документы по поставкам. Упаковочные листы. Сертификаты соответствия (качества, безопасности и др.). 

Принятие поставок по количеству и качеству. Способы оценки качества при принятии поставки.
Тема 19 Организация расчетов по контрактам

Организация международных расчетов. Международные межбанковские корреспондентские отношения как основа международных расчетов. Порядок ведения счетов резидентов и нерезидентов Республики Беларусь. Текущие валютные счета: порядок открытия и ведения. Особенности открытия и ведения валютных счетов субъектов хозяйствования Республики Беларусь за рубежом. Порядок ведения счетов нерезидентов.
Виды международных расчетов и валютно-кредитных операций, применяемых в ходе исполнения внешнеторговых сделок. Безналичные расчёты в иностранной валюте. Общие требования к осуществлению расчётов. Формы осуществления безналичных расчётов.
Механизм осуществления отдельных форм безналичных расчётов. Аккредитивная форма расчетов, инкассовая форма расчетов, банковский перевод, вексельная форма расчетов, расчеты чеками, расчеты карточками.
Выбор и согласование формы расчёта по конкретной сделке (контракту). Коммерческие документы. Коммерческий счет (инвойс). Типы инвойса. Реквизиты и содержание инвойса. Счет-спецификация. Предварительный счет. Проформа-счет. Документы для осуществления платежа посредством банковского перевода. Инструкция по банковскому переводу. Платежное поручение. Документы для осуществления платежа посредством документарного инкассо. Инкассовое поручение. Извещение об инкассовом платеже. Документы для осуществления платежа посредством документарного аккредитива. Поручение на открытие товарного аккредитива. Извещение об открытии товарного аккредитива. Извещение о платеже по товарному аккредитиву.

Тема 20 Международные перевозки товаров
Транспортное обеспечение внешнеторговой деятельности. Транспортный фактор во внешнеторговой деятельности. Международные перевозки в системе международного товародвижения. Виды международных перевозок. Международные перевозки грузов. Международные перевозки грузов во внешнеторговой деятельности предприятий Беларуси. Транзитные международные перевозки по территории Беларуси. Государственная программа развития международных перевозок Республики Беларусь.

Международная транспортная система и её элементы. Транспорт как составляющая международной транспортной системы. Виды международного транспорта. Автомобильный транспорт. Железнодорожный транспорт. Морской транспорт. Авиационный транспорт. Трубопроводный транспорт.
Факторы выбора транспортной системы и вида транспорта для международной перевозки грузов. Транспортные маршруты и основные пути международных перевозок. Развитие транс-европейской транспортной сети. 

Нормативно-правовая база международных перевозок в Беларуси. Финансовая, налоговая и таможенная политика в сфере перевозок. Транспортное законодательство Республики Беларусь. Взаимодействие национальных и международных правовых норм в сфере международных перевозок. Международные и национальные правила перевозки грузов. Международные требования к подготовке персонала, осуществляющего международные перевозки. 
Виды и категории грузов в международных перевозках при осуществлении внешнеторговой деятельности. Категории грузов. Грузовые единицы. Унифицированные грузовые единицы. Виды тары, используемой в международных перевозках. Поддоны и контейнеры. Унификация тары. Унифицированные поддоны (паллеты) и их параметры. Виды и параметры контейнеров. 
Факторы выбора транспортных средств для международной перевозки грузов. Подвижной состав грузового транспорта и его классификация. Общие требования к транспортным средствам для международных перевозок грузов. Виды, характеристики и параметры транспортных средств, применяемых для перевозки грузов. Показатели использования грузоподъемности и вместимости транспортных средств. Технические нормы погрузки на различных видах транспорта. Показатели эффективности использования транспортных средств.

Способы международных перевозок грузов. Прямые и смешанные сообщения в практике международных перевозок грузов. Прямая международная перевозка грузов. Контейнерные перевозки. Смешанные (мультимодальные) и интермодальные перевозки. Виды смешанных перевозок. Перевозки железнодорожным и автомобильным транспортом. Международные комбинированные железнодорожно-морские системы перевозок. Контейнерные перевозки в смешанных направлениях. Перевозки сборных (консолидированных) грузов. Транзит грузов. 
Технология перевозки грузов при осуществлении внешнеторговой деятельности. Порядок отгрузки. Технология транспортировки грузов. Обеспечение безопасности перевозки и сохранности груза. Правила безопасного транспортирования грузов. Технические и санитарные требования к перевозке грузов. Правила перевозки скоропортящихся пищевых продуктов и опасных грузов. Условия сдачи-приёмки грузов. 

Организация перевозочного процесса в зависимости от используемого вида транспорта. Общие принципы организации международных перевозок грузов. Международные перевозки грузов транспортными средствами экспортёров и импортёров товаров. Международные транспортные услуги. Международные перевозки специализированными транспортными организациями. Международные грузоперевозчики. Содержание и классификация транспортных операций. Фрахт (чартер). Конкурентная среда международных перевозок. Факторы выбора международного перевозчика.

Разрешительная система международных грузовых перевозок. Международные транспортные организации и их функции. Ассоциации международных перевозчиков и их функции. Международная гарантийная система в международных перевозках. Двусторонние соглашения в области регулирования международных перевозок. 
Организация и государственное регулирование международных грузовых перевозок в Республики Беларусь. Функции Министерства транспорта и коммуникаций Республики Беларусь. Разрешительная система международных автомобильных перевозок Республики Беларусь. Лицензирование транспортной деятельности в области международных перевозок. Цели и задачи Бюро международных сообщений “Интеравтотранс”. Виды и порядок выдачи разрешений. Организация транзита грузов через территорию Беларуси. Система контроля деятельности международных перевозчиков. 
Транспортно-экспедиционное обслуживание международных перевозок. Экспедирование грузов. Функции обслуживания при международной перевозке грузов. Транспортно-экспедиционное обслуживание при автомобильных, железнодорожных, морских и авиационных перевозках. Транспортно-экспедиторские операции по обслуживанию грузов. Обработка груза перед отправкой и по прибытии в пункт назначения. Консолидация груза. Доставка груза перевозчику. Доставка груза в пункт назначения. Сопровождение грузов. Охрана и безопасность международных транспортных перевозок. Дополнительные услуги, предоставляемые экспедитором. 

Организация транспортно-экспедиционного обслуживания при международной перевозке грузов. Всемирная организация грузовых агентов (ИАТА) и её функции. Задачи, решаемые Международной ассоциацией экспедиторов (World Freight Group). Международная федерация экспедиторских ассоциаций (ФИАТА). Организации транспортно-экспедиционного обслуживания в Республике Беларусь. Белорусская ассоциация экспедиторов (БАЭ). Основные правила транспортно-экспедиционной деятельности. 
Назначение и структура договора международной транспортной экспедиции. Существенные условия договора на транспортно-экспедиционное обслуживание. Права и обязанности экспедитора при транспортно-экспедиционном обслуживании. Обязанности перевозчика и грузоотправителя при определении массы груза и распределении обязанностей при погрузке на различных видах транспорта. Транспортно-экспедиционные документы. Ответственность сторон. Ответственность заказчика. Ответственность перевозчика (экспедитора). Ответственность грузоотправителя. Претензии, жалобы и иски. Порядок разрешения споров. 

Транспортно-экспедиционное обслуживание смешанных, мультимодальных и интермодальных международных перевозок грузов. Контейнерные первозки с использованием различных видов транспорта. Мультимодальные перевозки. Паромные перевозки. Лихтеровозные перевозки. Интермодальные железнодорожные и автомобильные перевозки. Унифицированные правила в отношении документов на смешанные перевозки. Документы смешанной перевозки (ДСП). Накладная на прямое смешанное железнодорожное-водное сообщение. Транспортные документы при прямой смешанной перевозке грузов железнодорожным и автомобильным транспортом. Операции и документы транспортно-экспедиционного обслуживания при мультимодальных и интермодальных перевозках. Показатели оценки качества транспортно-экспедиционного обслуживания.

Исполнение договора международной перевозки грузов и транспортно-экспедиционного обслуживания. Документация, регламентирующая отношения отправителя, грузоперевозчика и получателя, которые возникают в период отгрузки и транспортировки. Разрешение на поставку. Извещение о готовности товара к отгрузке. Распоряжение на отгрузку. Отгрузочная документация. Грузовой манифест. Грузовой трансферный манифест. Сообщение о весе грузов, перевозимых в пакетированном виде или навалом. Инструкция грузоотправителя. Декларация отправителя опасных грузов. Ордер разных сборов. Консульский инвойс. Заявка на фрахтование. Упаковка и маркировка товаров с учетом требований внешнего рынка. Упаковочный лист. Бирки для груза. Извещение об отгрузке (отгрузочный инвойс). Перевозочная и сопроводительная документация. Товаросопроводительная документация. Документы, удостоверяющие количество и качество товаров. Спецификация. Техническая документация. Комплектовочная ведомость. Документы, удостоверяющих качество товаров. Сертификат качества.. Протокол испытаний.
Основные виды транспортной документации при международных перевозках. Транспортные документы. Товарно-транспортная документация на груз в международных перевозках. Назначение и функции международной товарно-транспортной накладной. Виды товарно-транспортной накладных в зависимости от выбранного способа транспортировки. Международная товарно-транспортная накладная СМR и её содержание. Назначение и содержание книжки МДП (CARNET TIR). Грузовой манифест книжки МДП. Весовой сертификат. Транспортные документы в международных железнодорожных перевозках. Международная железнодорожная накладная СМГС. Международные морские транспортные документы. Международная товарно-транспортная накладная морской перевозки (коносамент). Виды коносамента. Поручение (ордер). Карго манифест. Поручение на отгрузку. Акт-извещение. Генеральный акт. Разнарядка. Транспортные документы при международных грузовых авиаперевозках. Авиационная грузовая накладная (грузовая авианакладная). Международная накладная воздушного транспорта (международная авианакладная) Air Waybill. Нейтральная грузовая авианакладная. Платежи и расчеты при осуществлении международных перевозок грузов. 
Обязанности и ответственность перевозчика и грузоотправителя при подаче транспортного средства и предъявлении груза. Нормативные сроки погрузки и ответственность за задержку при перевозке. Правовая природа платы за задержку перевозочных средств под погрузкой на разных видах транспорта. Сталийное, контрсталийное время, демередж и диспач. Сохранность грузов, опломбирование. Ответственность международных перевозчиков. Ответственность железных дорог при международных железнодорожных перевозках. Ответственность международных речных и морских перевозчиков. 
Претензии и иски. Общие условия подачи и рассмотрение претензий и исков. Сущность претензионного порядка при нарушении договора перевозки исполнителем. Неисполнение или ненадлежащее исполнение договора перевозки. Подача и рассмотрение претензий и исков при международных железнодорожных перевозках грузов. Подача и рассмотрение претензий и исков при международных речных и морских перевозках грузов. Категории лиц и характер требований, с которыми они вправе обращаться к перевозчику. Перечень необходимых документов. Акт о недоставке/невыдаче груза. Акт о неисправности. Акт о повреждении груза. Коммерческий акт. Акт общей формы. Основное содержание претензионного письма. Инстанция. Правила составления претензионного письма. Сроки обращения с претензией. Основания для освобождения перевозчика от ответственности за неисполнение или ненадлежащее исполнение договора перевозки.

Тема 21 Таможенная очистка товаров
Виды договоров, по которым товары перемещаются через таможенную границу Республики Беларусь. Статистическое декларирование ввоза-вывоза и условия его использования в рамках таможенного союза. Статистическая декларация. Таможенная очистка товаров при ввозе-вывозе. Цели ввоза-вывоза и таможенные режимы. Переработка товаров на таможенной территории. Переработка товаров под таможенным контролем. Свободная таможенная зона. Таможенный склад. Режим свободного обращения. 
Подготовка комплектов коммерческой и транспортной документации для таможенной очистки. Содержание международной товарно-транспортной накладной к моменту таможенной очистки. Упаковочные листы. Сертификаты соответствия (качества, безопасности и др.). 
Порядок определения страны происхождения товара. Сертификаты о происхождении товара. Формы сертификата о происхождении товара. Реквизиты и содержание сертификата о происхождении товара. 
Лицензии на ввоз или вывоз товаров, ограниченных к перемещению через таможенную границу. Разовая лицензия. Генеральная" лицензия. Специальная лицензия образца Европейского Союза.
Прохождение таможенных процедур. Понятие таможенного оформления товаров. Таможенные документы. Декларация о происхождении товара. 
Грузовая таможенная декларация. Тип грузовой таможенной декларации. Экспортная декларация. Импортная декларация. Декларация-обязательство. Декларация свободной таможенной зоны. Предварительная декларация. Реквизиты и содержание грузовой таможенной декларации. Декларация таможенной стоимости. ДТС-1, ДТС-2. Электронное декларирование.
Определение идентификационного кода товара для таможенных целей. Международные товарные номенклатуры. Использование для товарной идентификации гармонизированной системы описания товаров и стандартов кодирования на её основе. Идентификация и кодирование товаров в соответствии с товарной номенклатурой внешнеэкономической деятельности (ТН ВЭД) Республики Беларусь. Назначение и структура ТН ВЭД. Основные правила интерпретации ТН ВЭД ОПИ 1 – ОПИ. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности таможенного союза Беларуси, России и Казахстана. Характеристика кода товара по ТН ВЭД. 

Определение таможенной стоимости товара. Методы определения таможенной стоимости товара: по цене сделки с ввозимыми товарами, по цене сделки с идентичными товарами, по цене сделки с однородными товарами, вычитания стоимости, сложения стоимости, резервный метод. Декларирование таможенной стоимости товаров. Предварительное декларирование. 
Получение таможенного разрешения. Уплата таможенных пошлин и платежей. Виды таможенных платежей: таможенная пошлина, акциз, налог на добавленную стоимость (НДС), сборы за таможенное оформление товара. Обязательные платежи при таможенном оформлении товаров. Льготы по таможенным платежам. 
Виды таможенных разрешений. Условия применения упрощенного порядка прохождения таможенных процедур и таможенной очистки товаров. Порядок получения статуса “Добросовестный участник ВЭД”. Использование услуг таможенных брокеров.
Международные процедуры перемещения грузов под таможенным контролем для операции экспорта или импорта, операции временного вывоза, ввоза и возвращения товаров на таможенную территорию страны отправления. Процедура АТА. Книжка АТА. Процедура МДП. Книжка МДП. Реквизиты и содержание книжки МДП. Комплект бланков книжки МДП.

Использование товара в соответствии с заявленным таможенным режимом. Выпуск в свободное обращение ввозимых и вывозимых товаров. Производственное потребление или продажа импортированных товаров на внутреннем рынке. Методы установления цен на импортируемые товары конечного (индивидуального) потребления (потребительские товары). Инструменты государственного регулирования цен на внутреннем рынке. Порядок формирования цен на импортные товары. Условия использования специального порядка формирования цены на импортные товары. Формирование цен на импортные материалы и комплектующие для инновационных товаров. Влияние системы государственного регулирования на объемы импорта конкретных товаров и ценовую стратегию при импорте.
Тема 22 Минимизация внешнеторговых рисков
Оценка и минимизация рисков при осуществлении внешнеторговой деятельности. Виды рисков во внешнеторговых сделках. Коммерческие риски. Экологические риски. Гражданские риски. Риски форм расчетов в международных перевозках. Риски недобросовестного исполнения обязательств по контракту. Причины срывов и задержек сроков поставки. Риски полной или частичной потери грузов при международных перевозках и влияющие на них факторы. Способы минимизации рисков для продавца и покупателя, заказчика и перевозчика.
Обеспечение обязательств по внешнеторговой сделке. Понятие способа обеспечения обязательств. Нормативно-правовая база обеспечения обязательств – Гражданский кодекс Республики Беларусь, Закон «О залоге», Закон «О страховании». Способы обеспечения обязательств по контракту. Резервирование права собственности. Залог. Задаток. Аванс. Неустойка. Уступка права требования и перевод долга. 
Поручительства и гарантии. Понятие гарантии. Виды гарантий. Банковская гарантия. Фирменная гарантия. Личная гарантия. Правительственная гарантия. 
Факторинг и форфейтинг. Факторинг и форфейтинг в международной практике. Сущность и виды факторинговых операций. Преимущества участников факторингового соглашения. Сущность и виды форфейтинга. Преимущества и недостатки форфейтингового финансирования. Основные условия контракта, обеспечивающие исполнение обязательств по сделке.
Страхование внешнеторговых рисков. Объекты страхования во внешнеторговых сделках. Виды страхования. Сущность страхования валютных рисков. Методы страхования валютных рисков. Страхование риска непогашения кредита под реализацию сделки. Перестрахование. Понятие страхователя и страховщика.
Международная и национальная системы страхования и перестрахования рисков. Международная практика и национальное законодательство по страхованию внешнеторговых сделок. Основные положения конвенции КДПГ (1956) по страхованию ответственности перевозчика грузов. 
Субъекты рынка страховых услуг. Международные страховые организации. Страховые организации Беларуси, обслуживающие внешнеторговую деятельность, их функции и принципы работы. 

Порядок страхования внешнеторговых сделок. Распределение рисков между продавцом и покупателем. Обязанности продавцов и покупателей по выбору объектов и видов страхования. Определение и согласование страховых сумм. 
Страховые случаи и способы возмещения ущерба. Страхование и возмещение потерь при международных перевозках. Страхование грузов на период их транспортировки. Существенные факторы риска при международных перевозках. Виды ущерба, вызванного существенными факторами международной перевозки и порядок возмещения. 
Порядок заключения и содержание договора страхования. Понятие договора страхования. Использование правил транспортного страхования компании-страховщика. Страховые документы. Страховое письмо. Заявление страхователя. Страховой полис и его виды. Генеральный страховой полис. Рейсовый страховой полис. Условия прекращения договора страхования. Страховые премии. 
Взаимоотношения сторон при возникновении страхового случая. Аварийный сертификат (ковернот). Страховое объявление. Страховой сертификат. Назначение страхового сертификата. Виды страховых сертификатов. Содержание аварийного сертификата. Страховое возмещение. Порядок возмещения ущерба, вызванного полной или частичной потерей груза. Прием застрахованного груза от международного перевозчика (транспортного субъект). Документы, необходимые для эффективного ведения претензий при получении поврежденного груза. 

Принудительный порядок исполнения обязательств по внешнеторговому договору. Международные рекламации и санкции. Международный арбитраж. Порядок разрешения споров в международной практике.

Тема 23 Организация внешнеторговой деятельности 
на предприятии

Цели и задачи служб предприятия, обеспечивающих внешнеторговую деятельность. Функции и структура отделов маркетинга, сбыта, закупок, логистики. Планирование внешнеторговой деятельности на предприятии.

Распределение функциональных обязанностей, должностные инструкции и технологические регламенты работников служб и отделов. 

Согласование работы отделов и организация взаимодействия специалистов отделов. Организация закупок по импорту материально-технических ресурсов. Организация продаж готовой продукции на внешние рынки. 
Информационные технологии, используемые в службах, обеспечивающих внешнеторговую деятельность предприятия.
Тема 24 Оценка эффективности внешнеторговой деятельности

Оценка эффективность внешней торговли в Республике Беларусь. Система показателей эффективности внешней торговли. Финансовые и нефинансовые показатели эффективности. Оценка структуры экспорта и импорта, динамики стоимостных и натуральных показателей.
Пути повышения эффективности внешней торговли в Республике Беларусь. Оценка необходимого минимума импорта и импортозамещение. Повышение качества продукции. Экспорт инновационной и наукоемкой продукции. Создание совместных производств. Совершенствование информационной поддержки экспорта. Создание транспортно-логистических систем и систем управления цепочками поставок. Создание единого информационного пространства внешнеэкономической деятельности.

Оценка экономической эффективности внешнеторговой деятельности предприятия. Критерии оценки внешнеторговой деятельности предприятия. Методы оценки внешнеторговой деятельности. Показатели, выражающие результат, эффект, экономическую эффективность. Выбор критериев эффективности. Уровни оценки эффективности внешнеторговой деятельности предприятия. Оценка уровня таможенного обложения в расчетах эффективности внешнеторговой деятельности. Факторы, влияющие на повышение эффективности внешнеторговой деятельности предприятия.
Оценка эффективности внешнеторговых сделок. Прямая и косвенная эффективность внешнеторговых сделок. Показатели эффективности внешнеторговых сделок по экспорту и импорту. Оценка влияния способа расчетов на оценку экономической эффективности внешнеторговой сделки. Оценка влияния внешнеторговых рисков на оценку эффективности внешнеторговых сделок. Расчёт показателей рациональности использования оборотного капитала в экспортно-импортных операциях.
Направления повышения эффективности внешнеторговых сделок.

Показатели эффективности внешнеторговых сделок. Методика определения показателей эффективности внешнеторговых сделок (экспортных, импортных, товарообменных). Оценка эффективности закупки лицензий на внешнем рынке.

ИНФОРМАЦИОННО-МЕТОДИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ
Примерный перечень вопросов, выносимых на

 самостоятельную  управляемую  работу студентов

Тема 1 Показатели и направления развития внешнеторговой 
деятельности в Беларуси

Показатели внешней торговли Беларуси
Объекты и виды внешнеторговой деятельности

Внешнеторговый потенциал Беларуси
Конкурентоспособность Беларуси на мировом рынке
Тема 3 Виды внешнеторговых операций

Внешнеторговое посредничество в практике внешнеторговой деятельности
Франчайзинг как внешнеторговая операция 
Внешнеторговые операции купли-продажи услуг
Экспорт и импорт туристических услуг
Тема 6 Организация государственного регулирования 
 внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь 
Внешнеторговая политика Республики Беларусь 
Способы регулирования внешней торговли товарами и услугами
Органы государственного регулирования внешнеторговой деятельности Республики Беларусь
Задачи и направления деятельности дипломатических и внешнеторговых представительств за рубежом

Функции и задачи таможенных органов в регулировании внешнеторговой деятельности

Государственная поддержка внешнеторговой деятельности

Государственная программа развития экспорта Республики Беларусь
Ограничению импорта отдельных видов товаров и возможные последствия
Тема 11 Виды внешнеторговых сделок
Сделки по купле-продаже товаров
Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе
Способы заключения сделок на рынках сырья и полуфабрикатов

Сделки во внешней торговле углеводородным сырьем, топливом и энергоресурсами
Способы заключения сделок на рынках сельскохозяйственного сырья и продовольствия
Заключение сделок на рынке текстиля и товаров легкой промышленности

Способы заключения внешнеторговых сделок по объектам интеллектуальной собственности
Цели и содержание внешнеторговых сделок на оказание инжиниринговых, консультационных и информационных услуг
Тема 12 Анализ и оценка конкурентной позиции на 
выбранных сегментах внешнего рынка
Оценка конкурентной среды и уровня конкуренции

Анализ и оценка экспортного потенциала предприятия

Обеспечение ценовой конкурентоспособности товаров и услуг

Сертификация систем менеджмента качества (СМК) по международным стандартам
Тема 15 Формирование портфеля внешнеторговых сделок
Источники информации о предприятиях и фирмах
Заключение и оформление внешнеторговой сделки купли-продажи товаров с использованием механизма оферт
Поиск покупателей и продавцов и заключение сделок на международных выставках
Заключение внешнеторговых сделок по результатам проведения конкурсных торгов

Тема 16 Содержание портфеля внешнеторговых сделок
Структура и содержание внешнеторгового договора
Существенные условия контракта купли-продажи товаров

Определение базисных условий поставки с учетом возможностей товаропроводящей сети экспортера и импортера

Расчет и согласование цены внешнеторговой сделки (внешнеторгового договора, контракта)
Примерный перечень практических занятий
Раздел 1 Внешнеторговая деятельность Республики Беларусь

в системе международной торговли

Тема 1 Основные показатели и направления развития внешней

торговли Беларуси
1 Территориально-товарная структура внешней торговли Беларуси
2 Направления развития внешней торговли в Республике Беларусь
Тема 2 Организация внешнеторговой деятельности в 

Республике Беларусь
3 Виды услуг по экспорту и импорту, предоставляемых организациями инфраструктуры внешнеторговой деятельности
Тема 3 Виды внешнеторговых операций
4 Внешнеторговые операции купли-продажи товаров
5 Внешнеторговые операции в рамках реализации крупномасштабных инвестиционных проектов

Тема 4 Формы организации внешнеторговой деятельности
6 Организация внешнеторговой деятельности с участием в конкурсных торгах.
Тема 5 Национальный режим внешнеторговой деятельности
7 Сущность и составляющие национального режима внешнеторговой деятельности
Тема 6 Организация государственного регулирования 
внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь
8 Инструменты государственного регулирования внешнеторговой деятельности Республики Беларусь

9 Меры по либерализации внешнеторговой деятельности с целью стимулирования экспорта

Тема 7 Тарифное регулирование внешнеторговой деятельности
10 Таможенный тариф таможенного союза Беларуси, Казахстана и России
Тема 8 Нетарифное регулирование внешнеторговой 
деятельности
11 Лицензирование и квотирование внешнеторговых операций

Тема 9 Общая система преференций для предприятий-экспортеров
12 Финансовые методы стимулирования экспорта
Раздел 2 Формирование портфеля внешнеторговых 

договоров (контрактов)
Тема 10 Подготовка к осуществлению внешнеторговой 
деятельности 

1 Выделение приоритетов внешнеторговой деятельности по объектам внешнеторговой деятельности и сегментам внешнего рынка.

Тема 11 Виды внешнеторговых сделок 
2 Внешнеторговые сделки по купле-продаже инвестиционных (промышленных) товаров
3 Особенности компенсационных сделок «под готовую продукцию» и «под выпуск и реализацию продукции»
4 Способы заключения сделок на рынках сырья и полуфабрикатов
5 Внешнеторговые сделки по объектам интеллектуальной собственности

Тема 12 Анализ и оценка конкурентной позиции на
выбранных сегментах внешнего рынка

6 Сегментация рынка и поиск ниши
7 Повышение конкурентоспособности предприятия на внешнем рынке
Тема 13 Разработка и реализация внешнеторговой стратегии

8 Позиционирование и его сущность
9 Разработка ценовой стратегии
Тема 14 Получение доступа на внешний рынок

10 Условия и порядок получения права выхода на рынок ЕС

Тема 15 Формирование портфеля внешнеторговых сделок 

11 Формирование состава и структуры портфеля внешнеторговых сделок

12 Заключение сделок при дефиците или с экономией финансовых ресурсов и формулирование существенных условий контрактов

13 Заключение и оформление внешнеторговых сделок в рамках реализации крупного инвестиционного проекта с вводом производственных мощностей на проектную мощность с использованием субконтрактинга

14 Заключение компенсационных сделок
15 Заключение лицензионных соглашений и приобретение исключительных прав

Тема 16 Содержание портфеля внешнеторговых сделок
16 Договора по сделкам, которые предполагают переход права собственности на передаваемые товары от одной стороны другой (договор купли-продажи, договор поставки, договор мены, договор дарения).
17 Определение условий поставки, распределение обязанностей и рисков между покупателем и продавцом по внешнеторговой сделке купли-продажи товаров

18 Расчет и согласование цены внешнеторговой сделки (внешнеторгового договора, контракта)
19 Условия поставок и расчетов

Раздел 3 Организация и технология исполнения внешнеторговых

договоров (контрактов)

Тема 17 Получение разрешительных документов для 

перемещения товара через таможенную границу
1 Получение экспортных и (или) импортных лицензий
Тема 18 Поставка товаров в соответствии с базисными 
условиями поставки Инкотермс 2000

2 Факторы выбора базисного условия поставки

3 Определение момента исполнения продавцом обязательств по поставке товара для выбранного базисного условия поставки
Тема 19 Организация расчетов по контрактам

4 Виды международных расчетов и валютно-кредитных операций, применяемых в ходе исполнения внешнеторговых сделок
5 Выбор и согласование формы расчёта по конкретной сделке (контракту)
Тема 20 Международные перевозки товаров
6 Международные перевозки грузов во внешнеторговой деятельности предприятий Беларуси
7 Международная транспортная система и её элементы
8 Факторы выбора транспортной системы и вида транспорта для международной перевозки грузов
9 Транспортно-экспедиционное обслуживание международных перевозок
Тема 21 Таможенная очистка товаров

10 Цели ввоза-вывоза товаров и таможенные режимы
11 Назначение и порядок оформления таможенной декларации
12 Определение таможенной стоимости товара
13 Получение таможенного разрешения и использование товара в соответствии с заявленным таможенным режимом

Тема 22 Минимизация внешнеторговых рисков
14 Виды рисков во внешнеторговых сделках и способы их минимизации
15 Основные условия контракта, обеспечивающие исполнение обязательств по сделке
16 Порядок страхования внешнеторговых сделок и принудительный порядок исполнения обязательств
Тема 23 Организация внешнеторговой деятельности 
на предприятии

17 Цели и задачи служб предприятия, обеспечивающих внешнеторговую деятельность
18 Организация продаж готовой продукции на внешнем рынке

Тема 24 Оценка эффективности внешнеторговой деятельности

19 Оценка эффективности внешнеторговых сделок
Рекомендуемые формы контроля знаний

1 Контрольные работы

Рекомендуемые темы контрольных работ 

Тема 3 Виды внешнеторговых операций
Внешнеторговые арендные операции
Тема 6 Организация государственного регулирования 
внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь
Органы государственного регулирования внешнеторговой деятельности Республики Беларусь и их функции

Законодательная и нормативно-правовая база регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь
Государственная программа развития экспорта в Республике Беларусь

Тема 10 Подготовка к осуществлению внешнеторговой 
деятельности 

Зарубежные источники внешнеторговой информации
Тема 11 Виды внешнеторговых сделок
Внешнеторговые сделки при экспорте и импорте услуг
Тема 18 Поставка товаров в соответствии с базисными 
условиями поставки Инкотермс 2000

Определение момента исполнения продавцом обязательств по поставке товара для выбранного базисного условия поставки
Рекомендуемая литература

Основная
1 Алехнович, А.В. Внешнеэкономическая предпринимательская деятельность : практ. пособие / А.В. Алехнович. - Мн.: Дикта, 2009. - 128 с.
2 Дегтярёва, О.И. Внешнеэкономическая деятельность : учеб. пособие / О.И. Дегтярёва, Т.Н. Полянова, С.В. Саркисов. – М.: Дело АНХ, 2008. – 424 с. 

3 Кретов, И.И. Внешнеторговое дело : учеб. пособие / И.И. Кретов, К.В. Садченко. – М.: ДиС, 2010. – 368 с.
4 Яровая, Н.П. Организация внешнеторговой деятельности : учеб. пособие / Н.П. Яровая. – Мн.: БГЭУ, 2007. – 209 с.

Дополнительная
5 Базисные условия поставки "ИНКОТЕРМС 2000" : cправ.-практ. пособие / авт.-сост. Е.Е. Макаревич. - Мн.: Белтаможсервис, 2002. - 184 с.

6 Валютное регулирование в Республике Беларусь : практич. пособие / В.И. Киблов и др. - Мн.: СООО "ИПА "Регистр", 2005. - 185 с.

7 Величковская, Л.В. Международные тендеры : учеб. пособие / Л.В. Величковская. - Мн.: АУ при Президенте РБ, 2006. - 80 с.

8 Внешнеэкономическая деятельность: корреспонденция и контракты на английском и русском языках. - М.: ЭКСМО, 2007. – 148 с.

9 Внешняя торговля Республики Беларусь = Foreign trade of the Republic of Belarus : статистический сборник / редколлегия: В.Г. Михно [и др.] ; ответственный за выпуск: Г.Е. Гаврилова ; Национальный статистический комитет Республики Беларусь. - Минск, 2009. - 382 с.
10 Внешняя торговля товарами Гомельской области : стат. бюллетень. - Гомель, Гомельское облстатуправление, за январь-декабрь 2009 г. - 2010. - 75 с. 

11 Громова, Н.М. Внешнеторговый контракт = Contracts in Foreign Trade [Развитие навыков и умений составлять внешнеторговый контракт на английском языке] : учеб. пособие / Н.М. Громова. - М.: Магистр, 2008. - 144 с.
12 Единый таможенный тариф таможенного союза Республики Беларусь, Республики Казахстан и Российской Федерации. – Мн.: Белтаможсервис, 2010. - 772 с.
13 Захаров, А.Н. Международные конкурсные торги : учеб. пособие / А.Н. Захаров. - М.: МГИМО, 2006. - 112 c.

14 Зеркалов, Д.В. Международные расчеты. Условия поставки товара : пособие / Д.В. Зеркалов. - Киев: Дакор, КНТ, 2007. - 432 с.
15 Ковшар, Е.А. Основы внешнеэкономической деятельности : учеб. пособие / Е.А. Ковшар - Мн.: БГУ, 2010. - 400 с.
16 Лысенков, Ю.М. Расчеты во внешней торговле / Ю.М. Лысенков, И.В. Педь. - Киев: Вестник фондового рынка, 2003. - 336 с. 
17 Михайлов Д.М. Международные контракты и расчеты / Д.М. Михайлов. - 2-е изд. - М.: Юрайт-Издат, 2008. - 641 с.
18 Нетарифное регулирование таможенного союза Республики Беларусь, Республики Казахстан и Российской Федерации. – Мн.: Белтаможсервис, 2010. – 272 с.
19 Путеводитель белорусского экпортера по основным странам-партнерам. - Мн.: Юстмаж, 2006. - 285 с.
20 Родыгина, Н.Ю. Организация и техника внешнеторговых операций [деловая игра] : учеб. пособие / Н.Ю. Родыгина. – М.: Высшее образование, 2008. – 372 с.
21 Соркин, С.Л. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: экономика и управление : учеб. пособие / С.Л. Соркин. – Мн.: Соврем. шк., 2008. – 283 с. 
22 Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь / Государственный таможенный комитет Республики Беларусь. — Мн. : Белтаможсервис, 2007. — 656 с.
23 Фьюри, Т. Новые каналы сбыта - главное преимущество компаний [The Channel Advantage] / Тимоти Фьюри, Лоуренс Фридман. – М.: ЭКСМО, 2009. – 352 с.
24 Чиненов, М.В. Страхование внешнеэкономической деятельности : учеб. пособие / М.В. Чиненов. - М.: Омега-Л, 2007. - 244 с.
25 Якимахо, А.П. Управление объектами интеллектуальной собственности : учеб. пособие / А.П. Якимахо, Г.И. Олехнович. - Минск : БГУ, 2006. - 332 с.
